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日前，刚刚强势登陆中国市场的大众
旗下全尺寸MPV新夏朗抵达蓉城。成都
新进程大众进口汽车全城首发，29.8万起
售。同时，成都新进程开展特别促销活
动，大众进口汽车全系特惠，豪华 SUV途

锐、高品质城市 SUV进口Tiguan、时尚轿
跑尚酷、进口 7座MPV夏朗、顶级豪华车
辉腾、居家旅行车高尔夫旅行版、跨界潮
车 Cross Golf……每一款都有特别优惠，
最高省 100000元。成都新进程还为每一

位到店的来宾准备了精美可口的点心和
水果，还有迷你高尔夫、家庭涂鸦绘画、
趣味情景剧供您娱乐，让您和家人度过
愉快的下午时光。

记者 郑明

去年12月，广汽丰田全新凯美瑞正
式上市，2012年1月开始全面销售，虽然
连续两月销量均突破万辆大关，并有上
升趋势，但是远未达到厂家的预期。在
去年的上市发布会现场，广汽丰田高层
均表示，全新凯美瑞今年的销售目标为
20万辆，并将冲击中高级车年度销量冠
军。撇开销量冠军不说，仅是20万辆的
年销售目标，其平均每月的销量都应该
在 1.7 万辆左右，但目前的销售显然与
此存在较大差距。

记者走访成都各大广汽丰田 4S店
时也发现，虽然到店看车的消费者不在
少数，但实际的成交量却并不高。某4S
店的销售顾问告诉记者，目前的中高级
车市场竞争太过激烈，主流的中高级车
就有10多款，而且一些新上市的车型本
身定价就很低，一些老车型动辄就有数
万元的优惠，给了消费者太多的选择空
间。在采访中，半数以上的车主也表
示，他们在选择车辆时，除了考虑品牌、
外形、性能外，更看重性价比。

两代凯美瑞同堂
冲击年销 万辆

日前，记者从相关渠道获悉，老款
凯美瑞将于本月复产，并于4月正式上
市销售。老款凯美瑞复产后，或命名
为凯美瑞经典款，将主推 2.0L 排量车
型，预计售价将在 17 万以内。老款凯
美瑞此时重出山，使命何在？结合今
年的销售数据来看，1月全新凯美瑞销
售 11373辆，2月销售 13072辆，按照这
样的销售速度，要完成年初制定的年
销 20 万辆的目标，有很大难度。而此
时传出老款凯美瑞复产的消息，表明
广汽丰田想采用新老两代同堂的方
式，来完成全年的销售目标，并冲击中
高级车销量冠军的宝座。

老 款 或 将 复 产 4 月 上 市

记/者/观/察

两代同堂
有市场

其 实 在 中 国 汽 车 市
场，新老两代同堂销售的
现象并不少见，从最初的
伊兰特、悦动、花冠、卡罗
拉，到现在的马 6、睿翼、新
领驭、新帕萨特，这些组合
无疑都获得了成功。中国
是一个特殊的汽车市场，不
仅消费者数目众多，而且年
龄结构相差很大，注定了消
费者需求的多样性。

新老凯美瑞同台销售
后，新款能迎合年轻消费
者的需求，老款又能满足
中年消费者的口味，预计
要完成 20 万辆的年销量
并不难。同时，老款凯美
瑞将主打性价比，这不仅
将对中高级车市场产生
冲击，对竞争激烈的 A 级
车市场来说，也将是一场

“噩梦”。 记者 张海军

老款凯美瑞上市后将主推 2.0L 车
型，预计其入门车型的价格将下探至17
万左右，具有非常高的性价比。目前，
马 6、雅阁、天籁、索纳塔、K5、迈锐宝等
中高级车型的低配版，已经下探至17万
元以内，所以凯美瑞经典款上市后，将
与这些车型展开正面竞争。凯美瑞的
品牌号召力，以及均衡的综合性能，有
望成其制胜法宝。

老款凯美瑞复产，是为了冲量而

来，还是另有目的？采访中，广汽丰田
相关负责人表示，全新凯美瑞上市两月
来，虽然受到了大多数消费者的青睐，
但部分消费者却依然钟情于老款车型
的外观。公司经过综合考虑，决定复产
老款凯美瑞。

对此，成都的经销店普遍看好。一
位销售顾问信心十足地称：“老款凯美
瑞复产后，将给消费者带来更多选择，
销量肯定会增加。” 记者 张海军

新/车/快/递

夏朗蓉城首发 进口大众全系最高省10万

竞争激烈 全新凯美瑞销量欠佳

迎合需求 老款复产主打性价比

厂商认证二手车业务
质量可靠更省心

据了解，在一些不规范的二手车市场买
车，虽然价格较为便宜，但是车辆未经过科
学严谨的认证程序，质量也没有保证，很容
易出现各种各样的问题。同时，一般二手车
市场的车辆售后服务也不太完善，如果车主
把车子买回家之后才发现有问题，经常需要
自行负担较高的维修费用，得不偿失。

相较而言，一些品牌车企推出的官方认
证二手车服务，可以说是选购二手车的首
选。消费者通过这种渠道买车，不仅在汽车
质量上有保证，而且也能获得更有保障的售
后服务。其中，东风日产“车易换”下的认证
二手车服务，多年来凭借出色的二手车业绩
和强大的品牌优势，赢得了业界的广泛关
注，屡获殊荣。经东风日产认证的二手车，
也在市场上享有无可比拟的良好口碑。

东风日产认证二手车以“安心 源自可靠
品质”的服务理念，为广大消费者提供高品
质的二手车和安心的保修承诺，带来了舒
适、安心的二手车用车生活。据了解，每一
辆经过东风日产认证的二手车，在售前、售
中和售后各个服务环节中均有严格的标准、
流程和规范控制。只有那些车龄在5年以
内，行驶里程不超过10万公里，没有发生过
大的碰撞事故，按期保养，并通过东风日产
严格的128项质量检验的二手车，才能成为

“东风日产认证二手车”。
值得一提的是，购买东风日产二手车认

证的车主，还可以享受由厂家提供的1年/
20000公里原厂保修服务，不需要再担心车子
开回家之后，出现问题却维修无门。

严格的标准和检验流程确保了东风日
产认证二手车的优良品质，而且覆盖的多款
车型也满足了顾客个性化的购车需求，东风
日产成为了众多客户购买二手车的首选。

买二手车关键在于其品质与售后服务，
只有到一些正规的二手车经营单位，通过正
确的渠道进行选购，才能购得放心的二手车。

新手入市优选——

认证二手车

除了要通过可靠的渠道购买二手车，各位
想要入手二手车的朋友们还要注意以下问题。

1.交易合法：要到正规合法的二手车经
营公司交易或选择有大厂保障的二手车品
牌经销商，买车过户要签订合同；

2. 注意车况：如果自己不懂车况，可以
找个懂行人随行指点；

3.熟悉行情：买车前多到二手车网站逛
逛，了解市场行情，多比较，看中的车辆可以
通过网站上的联系电话和专营店联系；

4.手续正规：为避免出现假手续的情
况，请您与合法的二手车经营公司交易或
选择有大厂保障的二手车品牌经销商；

5.谈妥价格：买车价格应尽量贴近自己
的期望值，适当做些让步也未尝不可；

6.及时过户：与二手车商家成交后，要及
时过户，这样您才能真正成为车辆所有人；

7.手续变更：有了过户票，请在一个月
内及时办理行驶证、登记证、购置税的变更。

姓名：金铮
职位：东风日产港宏

成华专营店二手车经理
简介：2009年加入港

宏集团，现拥有10年的汽车品牌服务鉴定
经验及2年管理经验。

秉承‘用心为人，喜悦于心‘的工作态
度，热心为顾客提供服务。

经过东风日产认证的二手车，拥有三大安心优势：
1、品质安心：严苛的车源挑选标准，全球统一的

128项严格质量检测，完善、统一的整备翻新标准，保
障车辆的优良品质。2、服务安心：全国所有东风日产
专营店可以为您提供周到的12个月/2万公里的原厂保
修服务和24小时紧急救援服务。3、价格安心：专业的
评估师团队以权威二手车价格数据库为支持，秉承日
产全球统一的二手车查定评估标准，确保价格安心。

■
车
主
故
事 车主王先生最近

很苦恼。他去年拿

出辛苦攒下的积蓄，

在二手车市场买了一辆

车。欢天喜地开回家没多

久，车子就开始出现问题：

发动机有异响、瞬时油耗数

值高低不等、ABS报
警灯总

是亮等等，问题多多却维修

无门。为此，笔者特别咨询

了东风日产专营店的二手

车专家，为众多遇到相同问

题的车主提供帮助。

东风日产港宏成华专营店3月起，任
意品牌均可换购，置换即赠价值2200元
的全车美容（发动机舱清洁护理、漆面极
品封釉、内室清洁护理、漆面清洁养护）
以及东风日产原厂机油三桶。置换+尊
贵会员=2万公里免费保养。评估置换
专线：13880299383

■东风日产最新服务信息

东风日产港宏成华专营店
地址：成都市成华区东三环路二段外侧

龙潭工业园晨明大世界
联系电话：028-84215688

■专营店信息

■答疑解惑

■本期帮主 ■背后的故事

二手车购买小贴士
漫画 姜宣凭

全新凯美瑞


