
2011年12月22日 星期四 编辑 童星燕 版式 李春 校对 秀丽
财经金融 19◎华西微博：t.huaxi100.com ◎华西都市报官方微博：t.qq.com/huaxidsb（腾讯）weibo.com/hxdsb（新浪）◎华西都市网 http://www.huaxi100.com

◎24小时报料热线（028）86969110 ◎报料邮箱:130069110@qq.com ◎报料QQ 130069110 ◎短信报料 13880035050

●截至 2011 年
11月末，建行四川
省分行大中型项目
贷款余额近1000
亿元

●建行独家承贷达
州至成都铁路项
目，以专业、高效赢
得良好品牌声誉

发挥优势，统筹战略，创新产
品，优化服务。自西部大开发以
来，建设银行四川省分行为实现建
设西部经济发展高地和经济结构
调整双重目标，将“融智”支持西部
大开发视为己任，不断加大对基础
设施、重大项目的信贷支持，将服
务基础建设与民生领域统筹推进，
构建多元化产品供应体系，以卓越
的品牌力量践行品牌责任，为我省
社会经济高速发展提供了有力金
融支撑。

创新融智 推动基础建设
自国家实施西部开发战略方

针以来，建行四川省分行发挥传统
优势，持续服务公路、铁路、电力、
电信等基础设施领域，为川内重大
项目实施提供了有力金融保障。
截至2011年11月末，建行四川省分
行大中型项目贷款余额近 1000 亿
元；对2011年四川省500大重点项
目，建行四川省分行共授信近1900
亿元，签订合同逾800亿元，发放贷
款逾 300 亿元。其中，为应对我省

《西部综合交通枢纽规划》出台后
庞大的项目建设资金需求，建行四
川省分行创新融智，作为西部首个
独家承贷国家中长期铁路网规划
项目并成功实现贷款投放的银行，
独家承贷达州至成都铁路（达成铁
路）项目，以专业、高效赢得良好品
牌声誉。

在支持基础设施建设过程中，
建行四川省分行始终坚持以环保

促发展，在推行绿色信贷方面进行
了不懈努力：研究制定绿色信贷指
引，对列入国家“十二大水电基地”
的三江干流重大项目和五大电源
集团在川内其他重要流域的水电
项目及各类节能减排项目、生态保
护项目给予大力支持；不断创新相
关供应链融资产品，为水电项目施
工企业量身定做的自主研发产品，
有效解决了大型基建项目垫资施
工的传统难题，进一步推动了社会
资源往清洁能源等环保领域流动。

引领发展 力促城乡统筹
加快城乡一体化进程，消除城

乡二元结构矛盾，关系改革、发展、
稳定大局，对促进地方经济科学发
展、构建和谐社会意义重大。为配
合政府推进统筹城乡建设，建行四
川省分行不断做出尝试。

成都市农锦集体资产经营管
理有限责任公司是政府对农村产
权流转进行试点改革成立的新型
农村集体经济组织，主要业务是对

“198”区域内农用地和农村集体建
设用地统一整理并对外流转交易，
引导农民到新型社区集中居住。
建行四川省分行采取由第三方提
供全额连带责任担保的方式，对农
锦公司给予5亿元信贷支持。该笔
贷款是成都市金融机构第一笔真
正意义上支持农村产权制度改革
并以农村集体建设用地处置作为
还款来源的固定资产贷款，开创了
直接以农村集体建设用地作为还
款来源和反担保物发放贷款的先
河。这一举措，有效推动了地方农
村产权制度改革进程。

全面服务 支持民生领域
民生领域，是国家资金投向和

政策倾斜的重点。2009年，建设银
行总行推出全新的民生服务品牌
——“民本通达”，针对教育、医疗、
社保、环保、文化等民生领域提供
全程综合金融服务。借力这一品
牌，建行四川省分行融客户结构优
化与盈利模式转变于一体，使客户
成长与银行发展互惠双赢。

“教育慧民”，“民本通达”旗下
五大子品牌之一，着力服务教育领
域。运用此品牌，建行四川省分行
与省内大批高校客户进行了全面
合作，在项目贷款、工程审价咨询、
财务顾问等多个领域取得进展。
截至 2011 年 11 月末，省内 32 所本
科高校中的 20 余所与建行四川省
分行建立了账户合作关系，50所院
校选择建行为其提供“代收学费”
服务；在全省5所“211”高校中，4所
与建行签订了战略合作协议。

四川具有悠久的文化底蕴，是
文化资源大省。在总行推出“文化
悦民”子品牌后，建行四川省分行紧
抓行业龙头，梳理产业脉络，精细布
局，多线联动，与新闻、出版、广电、
传媒等领域重点客户携手合作，满
足了其在资产整合、债务重组、资金
结算、投资理财等方面的多元化需
求，其中部分客户已经成为国内文
化产业的整合者和领军者。

此外，以国内第一张银医卡—
“华西健康龙卡”为代表的“医疗健
民”品牌服务、以社保联名卡为代
表的“社保安民”品牌服务、以绿色
信贷为重点的“环保益民”品牌服

务，亦积累了卓越品牌口碑。

前进不息 成就品牌之路
2005年股改上市后，中国建设

银行在国有银行中率先改革，坚持
稳健经营，获得了快速发展，2010
年被国际权威机构《银行家》杂志
授予“中国最佳银行”奖。发展为
了为民众提供贴心、专业的创新金
融服务根植于建行省分行每一位
员工的内心，展现于建行省分行每
一次革新：为缩短客户临柜办理业
务时间，建行四川省分行致力于加
速零售网点转型，提升客户满意
度。各转型网点通过调整岗位设
置、运用智能排队系统、实施前后
台业务分离和推行弹性排班等措
施，柜面服务效率明显提高，客户
平均等候时间大幅减少。

服务质量的提升，离不开服
务 机 构 的 优 化 升 级 。 继 建 行
95533 电话银行中心、信息技术部
成都开发中心、营运管理部成都
后台业务处理中心落户成都后，
建行成都生产基地也于今日开
工。作为建筑面积、投资规模均
居区域同业领先地位的金融后台
生产支持中心，成都生产基地将
促使建行进一步密切与四川省的
合作，为四川发展提供更加优质、
高效的金融服务。

华西都市报记者 董天刚

品牌责任 品牌力量
建行四川省分行
以全方位综合金融服务支持四川发展

投资理财早已成为大众经营生活的
重要之举，然而，金融资本市场的变化无
常，经济发展的不确定性，往往让我们在
追求幸福生活的过程中应对乏力，进退
两难。如何从容地实现人生梦想？应当
学会提早规划未来，为自己和家人的未
来做好储备。专家建议理财要以“稳健”
为先，分红型保险产品作为安全理财、科
学规划家庭资产的手段，更应作为当下
百姓合理配置资产的重要工具之一。

新华保险于2011年年末率先在市场
上推出两款新产品，即“尊贵人生”年金
保险和“吉祥至尊”两全保险，均为分红
型产品，能够为您的生活提供有序、持续
的规划，以及稳定的资金积累。

“吉祥至尊”两全保险保费低、保障
高、责任完善，还能附加重大疾病等多个
险种，灵活组合。高达两倍保额的身故和
全残保障，使产品集稳健理财和高效保障
于一体。除了延续新华保险独特的保额
分红产品优势外，“吉祥至尊”还将满期领
取生存保险金设定为保险金额的105%，
同时，对未成年人采取零风险保额责任设
计，有利于提高未成年人的投保额度。

“尊贵人生”即交即领、快速返还的特
点助您做好分阶段的定期规划。保单生
效后第11天，客户就收到第一笔关爱年
金。此后，60周岁前，客户每年都会收到
首期基本责任保险费的1%，另外，60周岁
前，每满两年，可领取基本责任保险金的
9%作为生存保险金来灵活支配。若投保
了可选责任，到60周岁时，即可领取祝寿
金。从60周岁-80周岁，每年领取基本责
任保险金的9%，作为补充养老金。到80
周岁满期时，可一次性领取终了红利。

更值得一提的是，两款产品均具有
“保险理财”、“保额分红”的特点。经典
的保额分红方式，让客户在享受保障的
同时，使资产积少成多，养成良好的储蓄
习惯。保费豁免也是两款产品的又一特
色，即投保人因意外身故或全残免交后
续保费，被保险人仍可享受保险利益，最
大限度地为被保险人提供享有保障的机
会。

华西都市报记者 王矜

关注建行支持
四川经济发展

新华保险
“吉祥至尊”、“尊贵人生”
两款新品上市

建行为四川发展提供更加优质、高效的金融服务


