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中国车市方向盘

“ 福 特 新 农 场 ” 购 车 送 特 惠

盛极一时的“开心农场”不只是虚拟的线
上游戏，在这个夏季，你还可以到成都各长安
福特4S店，体验一把现实生活中真正的“开心
农场”。据了解，这是长安福特在成都市场围绕
新嘉年华车型，展开的“福特新农场 开心嘉年
华”的主题活动。广大“偷菜族”相聚于此，摘菜
会友；同时购车还可享受“偷菜”惊喜特惠。

据悉，本次活动启动一周以来，成都市场
反响非常火爆。华西都市报和新易在线
（auto.guser.cn）咨询电话不断，长安福特各4S
店人气爆棚。记者在万星福特店发现，厅内搭
起了“菜地”，建起了“农场”，有的店“菜地”旁
甚至放置了一条仿真狗对菜地进行看管，格
外引人瞩目。不少消费者对于“现场偷菜”活
动兴趣十足，跃跃欲试。

80后的王小姐表示，“这个活动很新鲜，
很适合我们年轻人的口味。之前在网上偷菜
已经很刺激了，现在现实中肯定是要来一盘
啊。”陪着儿子来买车的张先生非常好奇，“以

前听儿子在摆‘偷菜’，不晓得是啥子，现在到
店看了才明白是游戏，说是还有奖金可以拿，
那还是好耍啊！”

长安福特“福特新农场 开心嘉年华”主
题活动，不仅引爆了新嘉年华的人气，也让长
安福特品牌旗下车型关注度上升。刚刚上市
的2011款福克斯，两厢及三厢1.8手动经典型
成都仅售9.88万元，福克斯价格首次定位在
10万以下，其冲击力不可小觑。通海福特市场
部史庆告诉记者，新款福克斯由于新增配置，
价格还下调，性价比优势对消费者吸引力还
是很大的。

另悉，“福特新农场”还将组织参与“偷
菜”活动的用户展开“开心农场体验会——嘉
年华自驾偷菜之旅”，7月17日，第一站将在德
阳开展，在自驾之旅当中还将为参与用户准
备金手套大奖。新易在线（auto.guser.cn）将对
活动进行全程跟踪报道，随时发布参与者的

“偷菜”成果。 记者 张雁飞

7月以来，车市更显清淡，一些车商开
始推出力度较大的促销政策，吸引了很多
前段时间还在观望的消费者。但面对遍布
蓉城东西南北的4S店，很多消费者还是一
片茫然，不知道怎样才能花最少的时间和
最优惠的价格买到中意的车子。

针对市场需求，成都三和汽车特别推
出“激情七月，冰爽大礼”专场酬宾活动，
依托旗下6大品牌车型，在7月份展开有史
以来最大规模的闭馆销售活动，参与品牌
之多，力度之大，时间之长，均创下三和汽
车最高纪录。

6大品牌联手酬宾
作为四川车界标杆车商，三和汽车一

直以提供高品质服务和倡导高雅汽车文
化而闻名，旗下不仅囊括了劳斯莱斯、兰
博基尼、阿斯顿·马丁等顶级豪车品牌，更
有丰田、奥迪、英菲尼迪、沃尔沃、日产、本
田等高端的市场主流车型。

针对7月份天气炎热，客户购车不便
等情况，三和汽车专门推出了“激情七月，
冰爽大礼”酬宾活动，联合旗下最受市场

欢迎的6大主流品牌车型，通过闭关销售
的形式，在不同的闭馆销售时间内，为上
门看车、试驾和预订购车的客户提供特别
的服务、惊喜礼品和购车优惠，让客户以平
时难得的优惠价格购买自己中意的车型。

优惠创最高纪录
2010年，三和汽车在全集团开展了

“品位”年活动，本次闭馆销售活动是“品
位”年建设的内容之一，不仅体现了三和
一贯倡导的优质服务观念，同时也展现了
三和展示“品位”的一种方式。

“这么热的天，客户东奔西跑的，很伤
身体，从爱护客户的角度出发，我们提前
选好时间，把最大的优惠、最好的车型、最
清凉的饮品准备好，让他们少化时间，少
出汗，还可以买到自己满意的车型”。三和
集团常务副总裁陈全表示。

据了解，活动期间，参加闭馆销售的6
大品牌都准备了足够的现车和优惠政策，
有的品牌老总会在闭馆销售日现场签售，
给予客户最大优惠，不少品牌优惠力度甚
至创下年内新高。 记者 郑明

先锋汽车助力乒超联赛

上 周 ，2010 年 乒 超
联 赛 结 束 了 第 七 轮 争
夺，由四川先锋汽车冠
名赞助的“四川邮储银
行·先锋汽车乒乓球俱
乐部”在主场，迎战由目
前世界冠军专业户王励
勤领衔的上海浦宏神木
俱乐部，并赢得了首场
胜利。此战过后，四川
队终于摆脱了联赛垫底
的尴尬，凭借胜负关系，
他们力压上海排名倒数
第二。

记者从先锋汽车方
面了解到，欲到现场观
赛，为川队呐喊助威的
四川先锋车主们，仅需
直接前往四川先锋旗下
的先锋福特4S店、先锋
进口现代4S店、先锋北
京现代4S店以及先锋广
本4S店进行报名。而对
于近期欲在先锋购车的
准客户们，不但有机会
获得2010年乒超联赛的
入场门票，同时还有机
会赢取世界冠军亲笔签
名球拍，与世界冠军合
影 留 念 。 如 果 运 气 够
好，更可与世界冠军现
场竞技。

对于本次先锋汽车
冠名“2010年361°中国
乒 乓 球 俱 乐 部 超 级 联
赛”四川俱乐部，相关负
责人表示，这是先锋汽
车着力向人们倡导一种
健康、运动的生活方式，
意在让更多的先锋车主
从车上走下来，投入到
阳光活力的运动中去，
这也是先锋汽车此次冠
名2010年乒超联赛四川
俱乐部的宗旨。

记者 文雅

川军力克上海
赢来首胜

当一辆比亚迪G3缓缓开下OK
线，在比亚迪汽车领导和员工的热烈
掌声中，比亚迪第100万辆汽车由此诞
生，自2003年比亚迪第一辆汽车下线
至今，仅仅7年比亚迪就实现了产量
由第1辆到第100万辆的跨越。

比亚迪100万辆背后的数字
2005年9月上市的比亚迪F3，以7

万多元的价格一举击破了很多消费
者的心理防线，上市短短一个月内，
F3就接到了9000辆的订单。13个月后，
比亚迪F3成为中国领先突破10万辆
销量的中级家轿车型。

此次比亚迪100万下线的车型G3，
也是比亚迪产品矩阵中一颗冉冉升起的
新星。G3作为G系车型和A3网的开山之

作，可谓是一鸣惊人。今年3月G3上市不
到半年已登上“月销万辆车型排行榜”，
被业界誉为“万辆俱乐部潜力车型”。

创新，比亚迪永远的关键词
从比亚迪F3到G3，比亚迪可以说

是从一个胜利走向另一个胜利，这离
不开比亚迪的创新精神，如今创新已
经融入到了比亚迪的基因中。

G3可以看作是比亚迪商业模式
创新很好的例证。G3在产品上另辟蹊
径，从垂直整合产业链入手，打造出
全新的造车理念。

七年创新 百万神话
——比亚迪第100万辆汽车下线

□活动主办：
长安福特汽

车成都各大4S店

□媒体支持：
华西都市报、

新易汽车 auto.
guser.cn、成 都
交 通 广 播 电 台
FM91.4

嘉年华“偷菜之旅”
德阳首发

三和奥迪
闭馆销售日：7月24日
特惠政策：订购任一款A6L车型，即

可参与尊享购车计划，享受24月免息购车
礼遇，更有7重+购车惊喜。

三和英菲尼迪
闭馆销售日：7月24日
特惠政策：G25按揭优惠：首付50%，

余款缓付，尊享1年期0息0月供优惠；最低
首付30%，尊享1年期0息贷款优惠。购
SUV FX，即享万元礼包；英菲尼迪全系均
享受4年或10万公里免费保修保养。

三和日产
闭馆销售日：7月17日-18日
特惠政策：购买新天籁精英版，40000

公里里程客户只需支付4升油钱，余下部
分由三和日产买单；全车系按揭购车“0利
息，0手续费”，订车还可最高获价值4000

元的足金金币；下定玛驰，可获赠电影票。

三和沃尔沃
闭馆销售日：7月24日、7月31日
特惠政策：订、购车即有机会获赠“三

和沃尔沃客户关怀体验卡”，尊享多达15
项高尚品牌情感互动体验式客户服务；活
动日到店即有机会获赠三和沃尔沃神秘
礼物；畅享沃尔沃S系轿车（S80L、S40）限
量版心动特价。

三和丰田
闭馆销售日：7月17日（14：00-18：

00），7月30号（18：00-20：00）
特惠政策：特别惊喜等候。

三和广本
闭馆销售日：7月24日 14：00-16：30
特惠政策：总经理坐店签售；雅阁最

高优惠10000元；锋范、飞度最高优惠6000
元；赠送特别大礼。

三和汽车闭馆销售品牌及日期

三和汽车7月闭馆销售酬宾

大品牌联手
优惠创史上最高纪录
6

“开心福特新农场”布置好了


