
据最新统计数据显
示，今年1-6月，成都

汽车增长率首次低于全国水
平，创下历史最低点。通过记
者的走访调查发现，目前令成
都车商最为头疼的就是巨大
的库存压力，部分经销商的库
存量甚至高到2000台，压库
资金已经过亿。针对这一现
象，部分汽车主编、经济学家
等行业相关专家从不同角度
进行了分析。

房市股市受挫消费疲软
西南财经大学经济学教授

杨继瑞
从经济学角度来看，上

半年由于房市、股市受挫，使
消费者在购车消费预计方面
有所收缩，这是主要原因。
住房的刚性需求更大，因此，
消费者一般都有先买房再买
车的想法。

第二，整个公共交通的改
善，比如修建地铁、完善公交
路线等，使消费者对未来的出
行预期产生了影响。而修地
铁造成交通拥挤，也可能让消
费者产生等道路情况好转后
再买车的想法。第三，油价上
涨给购车者在经济上带来更
多压力，也使消费者在购车时
更加犹豫。第四，去年车市的
火爆导致经销商过于乐观，按
去年的销售势头向厂家预订
车辆，但消费力不足导致目前
各经销商库存过大。

消费潜力去年提前释放
新易在线汽车频道主编

孔朝晖
成都车市增长率低于全

国水平，主要有三个方面的
因素：一是去年下半年，四
川车市销售情况大好，高于
全国平均值，有的品牌甚至
高出很多，导致消费潜能提
前释放。第二，四川的小排
量车销售相对较好，但今年
缩减了小排量车的购置税
减免优惠，一定程度上削弱
了消费者的消费热情。而
节能车 3000 元的补贴政策
也有局限性，政策出来后的
新车可以补贴 3000 元，库
存车则不能享受。这对库
存车来说一定程度上还是
一个打击。第三，就是成都
本地政策的影响，比如限车
消息导致消费者的情绪不稳
定，影响了上半年四川车市
的增长。

高库存则是因为去年下
半年销量猛增，让各厂家对
今年四川车市抱有极大期
望，很多品牌今年都提高了
产销目标。成都本地，甚至
二、三级城市也建了很多新
店，导致库存车积压，给经销
商带来了巨大压力。

二三线城市后续消费乏力
《羊城晚报》汽车周刊主编

向寒松
从全国范围来看，去年

车市火爆得有点不正常，车
市的井喷消化了很大一部分
潜在消费力。再加上4月以
后，全国宏观经济不景气，使
消费者对未来的财富预期相
对悲观。

就成都地区而言，去年
的车市火爆还得益于二三
线城市，但二三线城市的消
费力就像一把大火，烧完即
灭，后续力不足。而 4 月限
车听证会消息的传出，又一
次提前释放了消费潜能，所
以出现5、6月份消费力跟不
上的情况，致使经销商积压
了大量库存。
李夏 记者 张海军 图据CFP
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“
各路专家会诊“库存量”

专家观点

困局

2134561
扩张
●申蓉汽车占地180亩，总投
资超过两亿元人民币的全国第
一家申蓉汽车宜宾4S服务园
进驻宜宾市翠屏区，开启了全
国二级城市第一座以产业园为
依托、以4S集群为平台而构建
的大型现代化汽车销售服务中
心，也是迄今为止成都车商进
军二级城市中最大一项投入，
是四川汽车市场发展史上又一
个新的里程碑事件。

新政
●商务部网站发布财政部、商
务部联合印发的《关于允许汽
车以旧换新补贴与车辆购置税
减征政策同时享受的通知》，规
定汽车以旧换新补贴与车辆购
置税减征可同时享受，1月四
川车市迎来一股购车高峰。

车展
●本次车展与在后子门成都体
育中心举办的“第十四届四川
新春购物节”同步进行，四十多
家车商组织 130 款车型和近
5000台新车参展，车展总面积
超过6000平方米，最高让利8
万，极大助增四川车市销量。

月

成都车市
库存量漫过警戒线
专家预测：下半年车市价格战一触即发

库存深度
所谓库存深度，是

反映整个库存的周转
次数，它与库存周转率
的意义相似，只不过库
存周转率是反映的年
度周转次数，而库存深
度是以当月的销售成
本在现有的库存数，能
周转几个月。

库 存 深 度 达 到 8 ， 压 库 资 金 过 亿
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2010四 川 车 市

半年报

据中汽协最新统计，上半年国
内乘用车总销量672万辆，同比增
长48.2%。而上周五记者从相关
渠道独家获悉：今年1-6月，成都乘
用车总销量为131005辆，较去年
同比增长31.62%，首次低于全国
的增长水平。

近日，记者在走访成都各大汽
车4S店时，95%以上的车商都表
示遇到了销售瓶颈，销量急剧下
滑；而库存逐月增加的现象，更让
车商们揪心。

［现象一］
95%以上车商库存严重

在走访成都汽车市场时，记者
发现，95%以上的车商都存在着较
大的库存压力，与往年不同的是，
今年涉及的品牌更为广泛，除了自
主品牌，进口车、合资品牌都有较
大的库存量。从记者采集的数据
来看，成都的200多家4S店，有180
家都存在库存严重的问题。

就库存车型来看，也是相当广
泛。尤其是一些热门车型不再风
光，出现较大库存量，与之前加价
销售、排队等车的局面形成了强烈
反差。羊西线某合资品牌4S店的
负责人告诉记者，他们所销售的某

款车型，曾经是中高级车的销量冠军，
但现在仅他们店，就有300台的库存
量。他预计，成都地区的库存量在1000
台以上。

［现象二］
部分4S店压库资金过亿

每年的5、6月，进入车市的传统淡
季，车商都或多或少存在库存压力。但
是今年，车商承受的库存压力却有些让
人吃不消。大部分经销商向记者反映，
他们普遍的库存深度值都达到了5，库
存资金在2000万左右。而据资深业内
人士介绍，一般情况下，库存深度为2-3
最为合适，如果高于这个范围，则会造
成严重的库存积压。

机场路某自主品牌4S店的负责人告
诉记者，公司平均的月销量仅为100台左
右，但其库存量却维持在800台，库存深
度值达到了8，创下了公司库存量的历史
之最。红牌楼某汽车4S店的负责人则表
示，今年3月，公司的库存量就突破了千
辆，4月受到“限车政策”影响，库存量得
到了一定缓解，但经历了5、6两月的销售
淡季，公司的库存量急增，截止6月底，已
经达到两千台，压库资金过亿。

就记者收集到的最新数据来看，目
前成都市场上压库资金过亿的4S店，已
经达到了10余家。

［现象三］
仓库装不下只好租地停车

由于库存压力加大，部分车商原有
的仓库已经饱和。为了安置这些库存
车，一些车商不得不在三环外的一些地
方另外找地方停车。记者在机场路看
到，许多4S店前后左右的空隙地带，都
堆满了新车；而在羊西线、武侯大道、石
羊场等地，还出现了许多的临时汽车仓
库，堆放在其中的汽车，密密麻麻到处
都是。武侯大道某4S店负责人告诉记
者，由于公司仓库较小，只能容纳几百
辆车，但现在公司的库存车突然多了起
来，将客户和员工的停车位都给“霸占”
了，为了堆放这些车辆，公司不得不花
重金租地停车。

［现象四］
忙消库 汽车“论折”卖

随着库存压力的加大，车商不得不
想出各种办法来“消库”。与以往不同的
是，车商不再选择送装饰、送油卡等传统
的促销手段，所有活动都是大手笔，现金
优惠幅度最高达到数万元，并且提供零
首付、零利息的按揭购车方式。

一些车商更是下狠招，汽车“论折
卖”。龙潭寺某汽车4S店的负责人告诉
记者，由于库存压力太大，公司对旗下
的部分车型采用零利润销售的模式，所
有消费者买车时直接打8折。对于活动
效果，该负责人则表示，并不如想象中
那么理想，消费者观望的情绪很严重。

一些车商甚至表示，他们的一些车
型虽然已是亏本销售，但消费者依然不
买账，他们很苦恼。车商们盼望淡季早
点过去，下半年车市能够在成都国际车
展的带动下再次火一把。 记者 张海军


