
“我们争取在 8 月底之前
把规划报到国务院讨论，通过
以后就颁布，面向社会来运
行。”昨日，在深圳新能源汽车
补贴试点启动仪式现场，针对

《节能与新能源汽车产业发展
规划》》（以下简称《规划》），工
信部副部长苗圩如是说。

对于核心系统，包括自主的
规划方向，苗圩表示，希望在一
个开放的大格局情况下，按照中
央关于自主创新的定义，既有原
始性创新，也有集成化创新，也
有引进技术后消化吸收再创
新。“但我强调的一点，就是必须
要掌握自主的知识产权。”

据了解，《规划》旨在引导

2011 年至 2020 年中国节能与
新能源汽车产业发展。其中
纯电动汽车为主要战略方向，
最终实现纯电动汽车、插电式
混合动力汽车的产业化。

《规划》不仅明确了新能
源汽车产业的发展方针、发展
路线、发展规模，还延伸到整
个产业链，关键零部件的研
发、市场推广和配套设施等都
有全盘的规划。

此前，国务院将新能源汽
车确定为战略性新兴产业之
一，工信部按照要求完成了新
能源汽车作为战略性新兴产
业的论证会议，目前正在制定
专项规划。 综合
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关闭西安唯一门店
家乐福 1995 年进入中国，2005

年进入西安，但是在西安发展并不
顺利。据悉，当年，家乐福曾经想在
西安谋划开3家超市，2005年12月6
日，家乐福西安北大街店正式开业，
但营业仅一年，便于2006年底关闭，
两个月后，家乐福西安小寨店开
业。不过，这个门店在 2007 年因故
意标高鸡蛋原价再““打折”吸引顾
客，被西安市物价局认定为价格欺
诈进行通报批评并罚款10万元，被
列为当年西安市的十大商业欺诈
案，使得家乐福声誉大大受损。

与家乐福在西安的发展受阻相
比，目前，西安有4家沃尔玛超市，两
家好又多，3 家易初莲花，5 家人人
乐。有业内人士认为，只有一家单
店的家乐福在与供应商的议价能力
上也显得不足，这导致家乐福在西
安的门店在价格上没有明显优势。
上述种种，最终导致家乐福放弃西
安这块地盘。

记者了解到，家乐福西安小寨
店目前正在紧急甩货，家乐福位于
成都的中西区总部已经派人前往处
理善后事宜。

公司称这是战略调整
记者注意到，家乐福此次退出西

安市场，是其自 1995 年进入中国以
来，首次收缩在华业务版图。在全球
范围内，家乐福的业绩也并不理想。
2009年家乐福财报显示，家乐福的净
利润从 2008 年的 12.7 亿欧元降至
3.27 亿欧元，下滑幅度高达 74%。
2009 年，家乐福退出俄罗斯市场，
2010年退出意大利南部市场，并关掉
比利时21家门店。今年3月家乐福
又全面退出日本市场。目前又有外
媒报道称，家乐福正谋划出售其在马
来西亚、泰国和新加坡的超市。

不过中国市场表现平稳，让家
乐福对中国市场信心满满。家乐福
曾经表示，家乐福一直重视在中国
市场的发展，每年坚持开20-25家门
店。目前，沃尔玛在中国内地有172
家门店（不含好又多的104家门店），
超过了家乐福的158家。

对于此次撤出西安市场的原

因，家乐福中国区新闻发言人陈波
告诉记者，这是公司的战略调整。
家乐福还强调，“局部的调整不影响
家乐福在中国的既定发展战略，家
乐福在华发展战略不变，中国始终
是家乐福全球最重要的、优先发展
的市场。家乐福计划每年在华增开
20到25家门店，过去如此，今年也将
保持同样的发展速度”。

加快四川地区发展步伐
家乐福在四川地区的发展步伐

也呈加快趋势，就在上个月底，家乐
福在四川二级市场的第二个项目
——家乐福广安思源店项目正式签
约。目前，家乐福在四川除了成都
已有的7家门店外，还有在四川二级
市场已经开业的南充文化路店。据
悉，目前家乐福在中国的门店分布
主要集中在大型省会城市与直辖市
的黄金地段。

据了解，家乐福广安项目位于思
源大道和金安大道交叉路口，预计
2012年年底正式开业。从地理位置
上可以看出，在四川，家乐福以成都
为中心向东发展的触角逐渐形成。
以“西通蜀都、南联重庆”的南充为中
转，向东延伸至广安，从战略布局上
来讲，能够满足家乐福在二级城市的
物流配送需要。 记者 屈咏梅

为加快启动私人购买新能
源汽车试点工作，并确保达到预
期目标，7 月 6 日，财政部、科技
部、工业和信息化部、发展改革
委等四部委在深圳召开私人购
买新能源汽车试点会议。上海、
长春、深圳、杭州、合肥等 5 个试
点城市介绍了实施方案，新能源
汽车生产企业介绍了产品研发、
生产等情况。

私人购买新能源车
补贴试点序幕拉开

当天，深圳市举行私人购买
新能源汽车补贴实施仪式，拉开
了我国首批五城市试点政府补
贴 私 人 购 买 新 能 源 汽 车 的 序
幕。深圳市政府宣布，在国家为
插电式混合动力车每辆最高补
贴 5 万元、纯电动车每辆最高补
贴 6 万元的基础上，将为两款车
分别最高追加3万元和6万元补
贴。到2012年底，私人购买新能
源汽车数量力争达到2.5万辆。

财政部副部长张少春在会
上指出，发展新能源汽车已上升
为我国的国家战略，随着技术逐
渐成熟，我国已经具备发展新能
源汽车的基础和条件。当前必
须抓住机遇，加快推进产业化进
程。今年中央财政已安排 40 亿
元用于支持节能与新能源汽车
示范推广。

四部委五大措施
力推私人购新能源车

张少春强调，在当前新能源
汽车不断加快发展的形势下，加
快启动私人消费市场的条件已
经具备，关键是要抓紧推动，重
点做好五方面工作：一是加大政

策支持力度，充分调动消费者购
买的积极性。中央财政对消费
者购买新能源汽车，按电池能量
每千瓦时3000元给予补贴，其中
插电式混合动力汽车每辆最高
补贴 5 万元，纯电动汽车每辆最
高补贴6万元。试点城市对新能
源汽车购置也要安排一定补贴
资金，并在上牌年检、停车等方
面出台扶持政策。企业要让利
销售，尽快研发适销对路的车
辆，抓紧建立售后服务、应急处
理和电池回收体系，让消费者愿
意购买、放心购买。

二是先行建设充电站等基
础设施，消除消费者使用方面的
担忧。要统筹规划、超前部署，
加大投入，加快建设充电站等基
础设施。要抓紧制定出台标准
体系，按标准进行充电站建设和
相关产品研发生产。

三是积极探索新型商业推
广模式，迅速推动新能源汽车销
售多元化、规模化。各试点城市
和企业要结合当地实际情况，探
索推行整车租赁、裸车销售和电
池租赁模式。

四是加快新能源汽车产品
开发和上市步伐，满足示范推广
购车需要。要鼓励引导企业加
大研发投入，建立产业技术战略
联盟，加快自主创新和自主品牌
建设。五是积极开放市场，建立
公平、竞争的消费环境。各试点
城市要搭建开放的市场平台，制
定统一的扶持政策，鼓励外地汽
车企业积极参与，公平竞争，让
消费者购买到质优价廉的新能
源汽车，培育出具有较强市场竞
争力的新能源汽车企业。

据财政部网站、新华社
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家乐福“败走”西安
首次收缩在华业务版图

家乐福在西安的唯一一家超市将于7月28日正式停
业。这是家乐福自1995年进入中国以来，首次收缩在华
业务版图。对于这次撤离，家乐福中国回应称属于公司
战略调整。记者注意到，今年，家乐福加快了在四川的开
店速度，目前在成都已经开设7家门店，在四川二级市场
的第二个项目也已于近期签约。▶

私人买新能源车补贴
深圳率先启动试点夏天来得晚

荷花池服装批发商
利润减五成

入夏太晚
服装生意利润减五成

省气象部门数据显示，6月14日
开始，成都日均气温才连续5日超过
22℃，真正进入夏季。这个来得最
晚的夏天，对服装老板意味着什么？

在荷花池做了多年服装批发生
意的陈刚告诉记者，今年的生意大
不如往年。他介绍，夏装新品销售
一般在3月份开始预热市场，5月份
到6月上旬为销售高峰期，6月中旬
下旬为折扣期，7 月份进入甩货期，
到了 8 月份，就得准备秋装上市
了。而今年，到了 6 月中旬才开始
热起来，高峰期基本上已经结束
了。他的生意相对往年下降了5成
左右。

香港某品牌服饰的四川总代理
李先生说，夏装经营周期比较短，一
旦错过就会造成产品积压，不仅影
响到销售量，对新品销售价格也造
成直接影响。他表示，目前只能利
用今后这一段入夏时间加大销售力
度。

记者从荷花池大成市场、金荷
花等服装批发市场了解到，今年不
少服装商家业绩大幅下滑。成都市
工商业联合会荷花池商会会长姚学
义说，协会500多家会员企业，至少
有30%的企业是做服装生意的。今
年，这些商家夏装生意普遍下降1/3，
利润减少五成。姚学义补充，除了

天气，员工工资上涨、原材料上涨、
上游成本增加，而市民消费水平并
未随之上涨，都是利润减少的原
因。

成本增加
秋冬装价格上涨预期强

省工商业联合会九龙商会工作
人员朱达垒昨日透露，目前很多商
家把重心调整到秋、冬装市场上，不
少服装公司老板这几日都前往广

东、深圳等地看货订货。而荷花池
批发市场，也有服装厂家在发布秋、
冬季服装新品。

不过，前往沿海订货的商家反
馈回来消息说，今年受上游棉花等
原材料价格上涨影响，秋、冬季的成
品服装订货价格上涨预期强烈，目
前已经有部分厂家调高了服装订货
价格。

夏装销售不景气，秋、冬装新品
上涨预期强，经营者何去何从？业
内人士建议，服装经营者应加大夏
装甩货力度，积极回笼资金，趁秋、
冬季服装出厂价还未出现大面积调
整，用回笼的资金进行预付订货，以
规避后期提价压力。

专家建议
建立气象预警机制

记者了解到，国内许多服装生
产企业已经意识到气象信息的重要
性，并和气象部门进行合作。业内
人士建议，服装企业平时应多关注
和收集气象信息，行业协会则应该
建立一套气象预警机制，与气象部
门和权威气象专家保持定期沟通和
联系，适时提醒服装企业注意气候
变化，使企业能较早在产品结构方
面作出调整，尽可能地减少损失。
另外，服装企业应根据天气情况调
整上货“时段”，以及开发一些温度
跨度大的产品。

记者 舒张惠

夏装销售不景
气，秋、冬装新

品上涨预期强，经
营者何去何从？业
内人士建议，服装
经营者应加大夏装
甩货力度，积极回
笼资金，趁秋、冬季
服装出厂价还未出
现大面积调整，用
回笼的资金进行预
付订货，以规避后
期提价压力。

今年迟到的夏
天，使荷花池批发市
场做服装生意的商
家与夏装黄金销售
期失之交臂。成都
市工商业联合会荷
花池商会对500多
家会员企业调查发
现，涉足服装生意的
商家，今年夏装利润
相 对 往 年 减 少 五
成。记者从荷花池
市场了解到最新情
况，商家已经开始订
购秋、冬服装，但由
于原材料上涨，秋冬
服装价格上涨预期
较强，更严峻的形势
摆在了商家面前。

新能源汽车产业规划
8月底前上报国务院

今年夏装受天气等因素影响滞销 图据CFP
家乐福撤出西安图据CFP


